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	Doświadczenie
	06.2008- nadal  xxxxx Handel i Marketing

Własna firma – doradzanie w zarządzaniu w branży poligraficznej(B2B), FMCG i innych


Warszawa

· Zwiększenie sprzedaży o 80% ponad wynik z 2006 – firma poligraficzna.

· Wykonanie projektu rekrutacyjnego i szkoleniowego – nowi PH i RKS dla firmy z branży poligraficznej.

· Wykonanie projektu doradczego dla firmy z branży fmcg.

	
	2003-01.2007       xxxxxxxxxxx, Warszawa

· Budowa najbardziej rentownego oddziału – od 2004 roku

· Rekrutacja, szkolenie i zarządzanie grupą handlowców

· Koordynowanie sprzedaży, pionu technicznego, telemarketingu i innych działów.

	
	2002-2003
         xxxxxxxxxxxxxx, Warszawa

· Rekrutacja i szkolenia Przedstawicieli Handlowych-Van Sellerów, RKS-ów.

· Negocjacje z Kluczowymi Klientami, realizacja budżetów i planów sprzedaży .

· Doradca Zarządu w sprawie tzw. „Kryzysu Żelatynowego”.

	
	1998-2001           xxxxxxxxxxx,  Warszawa

National Key Account Manager, District Sales Manager

· Negocjacje kontraktów rocznych z sieciami handlowymi, zarządzanie pionem sprzedaży sieciowej w Polsce. Wzrost sprzedaży o około 450% w stosunku do lat poprzednich

· Zarządzanie klasyczną siecią dystrybucji(1/2 Polski). Rekrutacja i coaching.

· Koordynacja ogólnopolskich działań szkoleniowych.

· W ramach współpracy z xxxxxxx – projekt w branży tekstylnej.

1993-1998            xxxxxxxxxxx, Wrocław

Regionalny Kierownik Sprzedaży – Dolny Śląsk i Wielkopolska

· Wyprowadzenie najgorszego regionu na pierwsze miejsce pod względem wielkości sprzedaży.

· Dobór, szkolenie i kontrola PH(Van Sellerów).

1992-1993
xxxxxxxxxxx
Warszawa

Przedstawiciel handlowy

· Dystrybutor słodyczy, Rynek FMCG

· Najlepszy PH w regionie

1988-1992
Szkoła Podstawowa Nr x
Warszawa

Nauczyciel



	Wykształcenie
	1995-1997
University of Central Lancashire & Lublin Business School

· Master of Business Administration.

· Studia ukończone z wyróżnieniem - ocena 5.
1982-1986 AWF Warszawa 

Kierunek Nauczycielski – Studia Magisterskie


	Dodatkowe Informacje
	"Nowoczesne Zarządzanie Sprzedażą" -kurs "Tracy College International"

Negocjacje-ukończony kurs "MAGIA NEGOCJACJI" Integrative Solutions , Michael V.Woodhouse

Prowadzenie i merytoryczne przygotowanie ogólnopolskich szkoleń z zakresu "Podstawy Sprzedaży" , Zarządzanie Sprzedażą , Psychologia Sprzedaży, Merchandising, Inne - na różnych poziomach. Koordynowanie projektu sieciowego.

Uczestnictwo w różnych projektach szkoleniowych.

	Zainteresowania
	Muzyka Jazzowa, Psychologia, Pływanie, Literatura.


Wyrażam zgodę na przetwarzanie moich danych osobowych zawartych w mojej ofercie pracy dla potrzeb niezbędnych do realizacji procesu rekrutacji (zgodnie z Ustawą z dnia 29.08.97 o ochronie danych osobowych, Dziennik Ustaw Nr 133 Poz. 883).



